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Contatto e Consulenza

Settore

 Meccanica ed impiantistica

Cliente

 Herbold Meckesheim GmbH

www.herbold.de

 Azienda a conduzione familiare, una delle

principali produttrici di macchine nel settore

del lavaggio e fine levigatura di materie

plastiche

 Circa 120 dipendenti

Obiettivi e requisiti
 Processo di quotazione delle offerte più

veloce e più specifico

 Integrazione delle conoscenze di

prodotto in sistema centralizzato

 Per ogni configurazione di prodotto è 

abbinata la distinta base e l'offerta

Dati del Progetto

 CAS Configuratore Merlin e CAS

genesisWorld Premium

 Dal 2013, gestione del prodotto e

dell’attività di marketing

Benefici e vantaggi

 Interfacce per CRM ed ERP

 Avere configurazione di prodotto e CRM 

nella stessa interfaccia è un vantaggio

 Ottimizzare la capacità di produzione con 

la standardizzazione dei prodotti

CAS Configurator Merlin 

 Conoscenza globale del prodotto e

disponibile per tutti i dipendenti

 La modellazione grafica permette una

familiarizzazione rapida e trasparente

anche in contesti complessi

CAS Software AG 
CAS-Weg 1-5 
76131 Karlsruhe 

Tel.: +49 (0)721 9638-901 
E-Mail: merlin@cas.de 
Internet: www.cas-merlin.de 

Das sagen weitere Kunden: 

www.cas-merlin.de 


